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01 フィードバックしてほしいポイント

商店街の店に参加
してもらうには？

・店舗の種類によっては出店できない
・店舗さんに、参加する体力がない



02 自己紹介

立命館宇治高等学校3年

奥野彩

西田善春

安井悠

活動名：○○はじめました



03 仮説

シャッター街化が進行している

若い働く世代が減少して
いるのでは？



03 仮説

若い世代に御蔵山商店街
を知ってもらう

親子連れをターゲットにする



・御蔵山商店街に住んでいたことがあるから。

・コア探究という授業を通して地域活性化に

興味をもったから。

・栄えていた頃の商店街を取り戻したい

04 動機



05 課題を解決するアイデア



05 課題を解決するアイデア
9/2（土）
場所：御蔵山商店街にある
保育園の駐車場

朝市要素：
食品系やワークショップ
縁日要素：
食品系やゲーム



05 課題を解決するアイデア

出店店舗
・イーデライツさん（米粉パン、野菜）
・銭幸さん（みたらし団子、わらび餅）
・nonoさん（レモネード、かき氷）
・POLAファミーユさん（美容ドリンク、ボディーシャンプー）
・珈琲麻袋アップサイクルおひよりさん（珈琲サシェ作り、販売）
・移動花雑貨店sweetさん（お花のワークショップ）
・おかよこアトリエさん（子ども向けのワークショップ）
・カフェクラリネさん（道具提供）





05 課題を解決するアイデア

ねらい
商店街の店を知ってもらう

地域の方が商店街の店を普段使いする



50人

05 イベント規模

目標来客数

人員配置

12名
高校生

6名
大人

6名



06 企画実行後の検証結果

来客数：
約150～200人

飲み物、縁日
の売上：
9,550円



06 企画実行後の検証結果

主婦が多い



06 企画実行後の検証結果

6.7％

30、40代が多い
≒親世代



06 企画実行後の検証結果

近隣住民が半分



06 企画実行後の検証結果

住民同士のコミュニティーが
強い



06 企画実行後の検証結果

御蔵山商店街を利用したいと
感じない人を減らしたい



06 企画実行後の検証結果

お客様の声

高校生が頑張っているのが良い
親子がたくさん来ていた印象
大人から子どもまで楽しめた



06 企画実行後の検証結果

お客様の声

時間を長くしてもいいかも
出店数を増やして欲しい

暑かった



07 うじきゃん・企画実行を通して学んだこと
00 これからチャレンジしたいこと

u人との出会いを大切にする
uとにかくやってみる！
u人に頼る
u準備の大変さ
uイベントへの気持ちの熱さ！

今回のイベントよりも規模が大きいイベントを開催する！



08 今感じる課題

u御蔵山商店街を普段から利用しようと思う人が少ない
u コンセプトとイベント内容にズレがあった



ご静聴ありがとうございました

立命館宇治高等学校

○○はじめました
奥野彩

西田善春

安井悠

maruhazi05@gmail.com



フィードバックしてほしいポイント

商店街の店に参加
してもらうには？

・店舗の種類によっては出店できない
・店舗さんに、参加する体力がない


